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SAP S/4HANA Delta SAP Sales (SD) 

SAP S/4HANA Ventas. Funciones e innovaciones 
 
 

MODALIDAD: Aula Virtual a Distancia DURACIÓN: 16 horas 

 

AUDIENCIA 

• Consultor de aplicaciones con conocimientos de nivel asociado de SAP ERP en Ventas y Distribución 

• Analista de negocios 

• Arquitecto de procesos de negocio 

• Propietario del proceso de negocio / Jefe de equipo / Usuario avanzado 

• Gerente de Programa / Proyecto 

• Consultor de tecnología 

 
 

  OBJETIVOS  
 

Este curso lo preparará para: 

• Explicar las características y funciones de la innovación S/4HANA en Ventas. 

• Describir las simplificaciones relevantes en comparación con SAP ECC 

• Ejecutar procesos de ventas utilizando Fiori Launchpad 

 

  CONTENIDO  
 

 

• Capítulo 1: SAP S/4HANA Enterprise Management: Resumen de las innovaciones de ventas 

• Lección 1: SAP S/4HANA Enterprise Management: Resumen de las innovaciones de ventas 

 

• Capítulo 2: Roles empresariales y catálogos empresariales en Ventas y facturación. 

• Lección 1: Descripción general de los roles de ventas, catálogos de ventas y SAP Fiori para 

ventas 
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• Capítulo 3: Simplificaciones en las ventas de SAP S/4HANA 

• Lección 1: Visión de conjunto 

• Lección 2: Simplificaciones del modelo de datos 

• Lección 3: Enfoque del interlocutor comercial 

 

➢ Capítulo 4: Mejores prácticas en la gestión contratos y pedidos de cliente 

• Lección 1: ATP Avanzado (Advanced Available-To-Promise) del producto global. 

• Lección 2: Venta del producto de Stock 

• Lección 3: Nuevas funciones de facturación 

• Aplicación de SAP Fiori: Solicitudes de documentos de facturación. 

• Nueva Gestión de salida de documentos de facturación 

• Integración del add-on de pagos digitales de SAP en Ventas 

• API de Odata para documentos de facturación 

• Importación de hojas de cálculo de datos de facturación para la facturación 

convergente omnical 

• Lección 4: Gestión de Créditos 

• Lección 5: Revenue Accounting 

• Lección 6: Gestión de Acuerdos; Rappel 

• Lección 7: Nuevas funciones de devolución del cliente y abono 

• Aplicación de SAP Fiori: Gestionar las devoluciones del cliente 

Solicitudes de abono de flujo de trabajo 

 

➢ Capítulo 5: Gestión y análisis del rendimiento en SAP S/4HANA Sales 

• Lección 1: Descripción general de la gestión y análisis del rendimiento en ventas 

• Lección 2: SAP Smart Business for Sales Order Fulfillment (cumplimiento de pedidos de 

cliente) 

• Lección 3: Planificación y control de ventas 

• Aplicación de SAP Fiori: Gestionar plan de ventas 

Rendimiento de ventas. Plan/real 

 

➢ Capítulo 6: Introducción a la inteligencia central con ejemplos de ventas. 

• Lección 1: Una introducción a Leonardo 

• Lección 2: SAP CoPilot 

• Lección 3: Inteligencia central utilizada en ventas en las aplicaciones de SAP Fiori 
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